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Цели освоения дисциплины 

 

Целью освоения дисциплины «Учет в производстве и торговле в 1С» является формирование у 

студентов понимания сущности, методологии и организации бухгалтерского учета в различных отраслях 

народного хозяйства, формирование соответствующих знаний, умений и навыков в области ведения 

бухгалтерского учета в различных хозяйствующих субъектах. Формируемые дисциплиной знания и умения готовя 

выпускника к выполнению трудовой функции - составление бухгалтерской (финансовой) отчетности (ПС 08.002, 

ТФ В/01.6). Реализуется профессиональная компетенция  

ПК-1 Способность осуществлять обработку и подготовку данных для формирования бухгалтерской (финансовой) 

отчетности в условиях автоматизации. 

 

 

2. Место дисциплины в структуре ОПОП бакалавриата 
  

Дисциплина относится к дисциплине по выбору Блока 1 «Дисциплины (модули) основной профессиональной 

образовательной программы «Системы автоматизированного бухгалтерского учета», занимает одно из ведущих 

мест, являясь одной из профилирующих дисциплин по подготовке бакалавров. В соответствии с учебным планом 

период обучения по дисциплине – 6 семестр. Дисциплина «Учет в производстве и торговле в 1С» в силу 

занимаемого ей места в ФГОС ВО, ОПОП ВО и учебном плане по направлению подготовки 38.03.01 Экономика 

предполагает взаимосвязь с другими изучаемыми дисциплинами. 

Изучение дисциплины основано на знаниях, полученных при освоении дисциплин «Теория бухгалтерского 

учета», «Основы автоматизации бухгалтерского учета», «Цифровая платформа предприятия», 

«Автоматизированные системы учета и отчетности в госсекторе». 

Результаты освоения дисциплины могут быть использованы при изучении дисциплин «1С: Зарплата и 

управление персоналом», «Автоматизация учета и отчетности в субъектах малого бизнеса», «МСФО и цифровые 

активы», а также при прохождении производственной практики, выполнения курсовой работы по бухгалтерскому 

учету, выполнении ВКР и профессиональной деятельности. 

 

3. Результаты освоения дисциплины (модуля) Бухгалтерский учет в отраслях 

 

Процесс изучения дисциплины направлен на формирование элементов следующих компетенций в 

соответствии с ФГОС ВО по данному направлению: 

Код 

компетен-

ции 
 

Наименование 

компетенции 
 

Индикатор достижения 

компетенции 

(закрепленный за дисциплиной) 

В результате освоения 

дисциплины обучающийся 

должен: 

 

 

 

 

 

 

УК-1 Способен 

осуществлять поиск, 

критический анализ и 

синтез информации, 

применять системный 

подход для решения 

поставленных задач  

УК 1.1: Анализирует задачу, 

выделяя ее базовые 

составляющие; 

      Знать основные задачи 

отраслевого бухгалтерского 

учета  

      Уметь использовать 

современные информационные 

технологии и программные 

средства для поиска и анализа 

информации 

      Владеть навыками 

использования 

информационных технологии 

и программными средствами 

при решении 

профессиональных задач 

 

 

УК 1.3: Осуществляет поиск 

информации для решения 

поставленной задачи по 

различным типам запросов 

Знать основные этапы и 

перечень необходимых 

действий, направленных на 

решение практических задач 

Уметь применять знание 

приемов и методов сбора, 

 

 

 



обработки и анализа 

информации для решения 

поставленной задачи 

Владеть приемами и 

методами сбора, обработки и 

анализа информации для 

решения поставленной задачи 

УК 1.5: Рассматривает и 

предлагает возможные 

варианты решения 

поставленной задачи, оценивая 

их достоинства и недостатки 

Знать различные 

варианты решения 

поставленной задачи 

Уметь применять 

различные варианты 

решения поставленной 

задачи 

Владеть навыками 

решения задач и 

определения их достоинств 

и недостатков 

 

 

 

ПК-1 Способность 

осуществлять 

обработку и 

подготовку данных 

для формирования 

бухгалтерской 

(финансовой) 

отчетности в 

условиях 

автоматизации 

ПК-1.1. Знает нормативно-

правовые акты в сфере 

бухгалтерского учета, умеет их 

интерпретировать и применять в 

экономической деятельности 

организации; 

 

Знать законодательство 

РФ о бухгалтерском учете 

Уметь применять знание 

нормативно-правовых актов 

в профессиональной 

деятельности 

Владеть методикой 

применения нормативно-

правовых актов в 

профессиональной 

деятельности 

 

 

 

 

ПК-1.2: Знает правила 

формирования корреспонденции 

счетов, отражающих движение 

активов, обязательств и капитала 

организации 

Знать методику 

формирования учетных 

записей и формы 

документирования 

свершившихся фактов 

хозяйственной жизни 

экономического субъекта 

Уметь отражать движение 

активов, обязательств и 

капитала организации на 

счетах бухгалтерского учета 

Владеть навыками 

самостоятельного применения 

теоретических основ 

бухгалтерского учета  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

    
 

 

 

 

 

4. Структура и содержание дисциплины (модуля) Учет в производстве и торговле в 1С 

 

4.1. Структура дисциплины (модуля) 

 

Общая трудоемкость дисциплины составляет 4 зачетных единиц, 144 часов. 

Очная форма обучения 

№ 

п/п 
Наименование разделов и 

тем дисциплины (модуля) 

се
м

ес
т

р
 

Виды учебной работы, включая 

самостоятельную работу студентов 

и трудоемкость (в часах) 

Формы текущего контроля 

успеваемости (по неделям 

семестра) 
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1 Тема 1.1. Основы 

организации бухгалтерского 

учета в торговле в условиях 

автоматизации 

6 6 4 2   8   8        

2 Тема 1.2. Документальное 

оформление товарных 

операций в условиях 

автоматизации 

6 10 6 4   14   14        

3 Тема 1.3. Учет товаров на 

складе и в бухгалтерии в 

условиях автоматизации 

6 8 6 2   14   14        

4 Тема 1.4. Учет товарных 

потерь и уценки товаров в 

условиях автоматизации 

 6 4 2   14   14        

5 Тема 1.5. Учет издержек 

обращения в условиях 

автоматизации 

6 6 4 2   9   9        

6 Тема 1.6. Учет реализации 

товаров в условиях 

автоматизации 

6 8 6 2   14   14        

 Подготовка к экзамену 6      27  27         

 Общая трудоемкость, в часах  44 30 14   100  27 73 Промежуточная аттестация  

Форма  

Зачет  

Зачет с оценкой  

Экзамен 27 

Очная-заочная форма обучения 

№ 

п/п 
Наименование разделов и 

тем дисциплины (модуля) 

се
м

ес
т
р

 

Виды учебной работы, включая 

самостоятельную работу студентов 

и трудоемкость (в часах) 

Формы текущего контроля 

успеваемости (по неделям 

семестра) 

Форма промежуточной 

аттестации (по семестрам) 
Контактная 

работа 

Самостоятель-

ная работа 
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1 Тема 1.1. Основы 

организации бухгалтерского 

учета в торговле в условиях 

автоматизации 

6 4 2 2   10   10 +  + +    

2 Тема 1.2. Документальное 

оформление товарных 

операций в бухгалтерии в 

условиях автоматизации 

6 8 4 4   16   16 +  + +    

3 Тема 1.3. Учет товаров на 

складе и в бухгалтерии в 

условиях автоматизации 

6 6 4 2   16   16 +  + +    

4 Тема 1.4. Учет товарных 

потерь и уценки товаров в 

условиях автоматизации 

 4 2 2   16   16 +  + +    

5 Тема 1.5. Учет издержек 

обращения в бухгалтерии в 

условиях автоматизации 

6 4 2 2   13   13 +  + +    

6 Тема 1.6. Учет реализации 

товаров в бухгалтерии в 

условиях автоматизации 

6 4 2 2   16   16 +  + +    

 Подготовка к экзамену 6      27  27         

 Общая трудоемкость, в часах 6 30 16 14   114  27 87 Промежуточная аттестация  

Форма  

Зачет  

Зачет с оценкой  

Экзамен 27 

 

 

4.2. Содержание дисциплины (модуля) 
 

 

Тема 1. Основы организации бухгалтерского учета в торговле в условиях автоматизации 

Цели, задачи и принципы учета товарных операций. Оценка товаров. Условия франкировки. 
Сведения о системе 1С Предприятие: Классификация программ. Семейство программ 1С: 1 1 Предприятие. Запуск 

программы: Режимы работы программы "1С: Управление торговлей". Знакомство с интерфейсом "1С: Управление 

торговлей". Работа пользователя: выбор вида интерфейса, область системных команд, настройка начальной 

страницы, панель разделов, меню функций разделов, панель открытых форм, панель инструментов Основные 

объекты конфигурации: константы, справочники, документы, отчеты, обработка, регистры. Работа со 



справочниками: просмотр справочника, ввод в справочник нового элемента, ввод в справочник новой группы, 

копирование, корректировка, удаление (пометка удаления) элементов справочника, поиск данных, 

предопределенные элементы 

 

Тема 2. Документальное оформление товарных операций в условиях автоматизации 

Первичный учёт. Порядок формирования фактической себестоимости товаров. Синтетический учёт 

товаров. Аналитический учет товаров. Способы хранения товаров на складах. Документооборот закупок: 

цены поставщиков, соглашения с поставщиками, формирование и обработка заказов поставщикам, оплата заказов 

поставщикам, формирование документов поступления документооборот закупок с использованием ордерной 

схемы, возврат товаров поставщикам. Документооборот продаж: соглашения с клиентами, формирование и 

обработка заказов клиентов, оплата заказов клиентов, формирование документов реализации, документооборот 

продаж с использованием ордерной схемы, продажа услуг и выполнение работ, наборы номенклатуры при 

продаже, возврат товаров от клиентов. 

 

Тема 3. Учет товаров на складе и в бухгалтерии в условиях автоматизации 

Принципы организации аналитического учета товаров. Организация учета товаров в местах хранения. 

Организация учета товаров в бухгалтерии. Учет переоценки товаров. Складские операции: инвентаризация 

товаров, перемещение товаров, сборка (разборка) товаров, внутреннее потребление товаров. 

 

 Тема 4. Учет товарных потерь и уценки товаров в условиях автоматизации 

Учет товарных потерь в пределах норм естественной убыли. Учёт товарных потерь сверх норм 

естественной убыли. Регулирование выявленных недостач излишками (пересортица) 

 

Тема 5. Учет издержек обращения в условиях автоматизации 

Экономическое содержание издержек обращения. Порядок формирования издержек обращения. 

Учёт расходов на продажу. Типовая номенклатура статей затрат. 
 

Тема 6. Учет реализации товаров в условиях автоматизации 

Общие положения по учёту продажи товаров. Методы оценки товарных запасов. Розничная торговля: 

настройка структуры торговых точек, настройка эквайринга. настройка рмк, поступление товаров в розничные 

торговые точки, продажа товаров в розничных торговых точках (атт и 1 9 нтт). Комиссионная торговля: 

поступление товаров на комиссию, продажа комиссионных товаров, оформление отчетов комитентам 

(продажа/списание). расчеты с комитентом, передача товаров на комиссию, оформление отчетов комиссионеров, 

расчеты с комиссионером. Финансовый результат: доходы предприятия, расходы предприятия, закрытие месяца 

анализ финансовых результатов 

 
 

 

5. Образовательные технологии 

5.1 Интерактивные образовательные технологии, используемые в аудиторных занятиях 

Используемые интерактивные образовательные технологии 
Количество 

часов 

Чтение лекций с видео-презентацией: 

1. Документальное оформление товарных операций. 

2. Учет реализации товаров  
3. Учет товаров на складе и в бухгалтерии 

4. Начальные навыки работы с программой "1С: Управление торговлей" 

8 

Выступление студентов с докладами с видео-презентацией 

Разбор конкретных ситуационных задач 

Групповая дискуссия 

4 

Итого: 12 
 

 

6. Учебно-методическое обеспечение самостоятельной работы студентов. Оценочные средства 

для текущего контроля успеваемости, промежуточной аттестации по итогам освоения дисциплины. 
 



Самостоятельная работа обучающегося в период теоретического обучения включает в 
себя: 

самостоятельную подготовку к учебным занятиям, включая подготовку к аудиторным формам 
текущего контроля успеваемости; 

выполнение домашнего задания; 

самостоятельную подготовку к промежуточной аттестации. 
 

6.1. План самостоятельной работы студентов 

 

№ 

темы 

Тема Вид 

самостоятельной 

работы 
 

Задание 

(Изучить…,  

выполнить…,  

решить…, 

изготовить…) 

Рекомендуемая 

литература 
(Указывается 

номер из  

раздела 7) 

Количество 

часов  
(должно 

соответство

вать 

указанному в 

таблице 4.1) 

очно очно-

заочно 

1 Тема 1. Основы 

организации 

бухгалтерского 

учета в торговле в 

бухгалтерии в 

условиях 

автоматизации 

Подготовка к 

вопросам 

промежуточной 

аттестации, 

связанных с темой 

Изучить 

лекционный 

материал 
Подготовить 

реферат 

 

О: [1-3] 

Д: [1-3] 

8 10 

2 Тема 2. 

Документальное 

оформление 

товарных операций 

в бухгалтерии в 

условиях 

автоматизации 

Подготовка к 

практическим 

занятиям по 

вопросам, 

предложенным 

преподавателем 

Подготовка к 

вопросам 

промежуточной 

аттестации, 

связанных с темой 

Изучить 

лекционный 

материал, решить 

задачи по 

составлению 

корреспонденции 

по учету товарных 

операций, решить 

ситуационные 

задачи   

О: [1-3] 

Д: [1-3] 

14 16 

3 Тема 3. Учет 

товаров на складе 

и в бухгалтерии в 

бухгалтерии в 

условиях 

автоматизации 

Подготовка к 

вопросам 

промежуточной 

аттестации, 

связанных с темой 

Изучить 

лекционный 

материал, 
подготовить реферат 

О: [1-3] 

Д: [1-3] 

14 16 

4 Тема 4. Учет 

товарных потерь и 

уценки товаров в 

бухгалтерии в 

условиях 

автоматизации 

Подготовка к 

вопросам 

промежуточной 

аттестации, 

связанных с темой 

Изучить 

лекционный 

материал  

О: [1-3] 

Д: [1-3] 

14 16 

5 Тема 5. Учет 

издержек 

обращения в 

бухгалтерии в 

условиях 

автоматизации 

Подготовка к 

вопросам 

промежуточной 

аттестации, 

связанных с темой 

Изучить 

лекционный 

материал, 
подготовить реферат 

О: [1-3] 

Д: [1-3] 

9 13 

6 Тема 6. Учет 

реализации 

Подготовка к 

вопросам 

Изучить 

лекционный 

О: [1-3] 14 16 



товаров в 

бухгалтерии в 

условиях 

автоматизации  

промежуточной 

аттестации, 

связанных с темой 

Подготовка к 

вопросам 

промежуточной 

аттестации, 

связанных с темой 

материал, решить 

задачи по 

составлению 

корреспонденции 

по учету товарных 

операций, решить 

ситуационные 

задачи   

Д: [1-3] 

 

6.2. Методические указания по организации самостоятельной работы студентов 

Аудиторная самостоятельная работа обучающихся. 

Формами проведения учебных занятий и формами заданий для самостоятельной работы 

обучающихся в аудитории под контролем преподавателя являются: контрольная работа; решение задач; 

тестирование; ответы на вопросы; собеседование; групповые консультации; проверка правильности 

выполнения домашнего задания; доклад и его обсуждение; формулирование вопросов по теме; 

аннотирование учебного материала и т.д. 

Самостоятельная работа обучающихся в компьютерном классе (в дистанционном режиме) 

включает следующие организационные формы учебной деятельности: работа с электронным учебником, 

просмотр видео лекций, работа с компьютерными тренажерами, компьютерное тестирование, изучение 

дополнительных тем занятий, выполнение домашних заданий и т.д. 

Внеаудиторная самостоятельная работа обучающегося полностью осуществляется самим 

обучающимся. Виды внеаудиторной самостоятельной работы обучающегося: чтение текста (учебника, 

первоисточника, дополнительной литературы, иностранных источников); аналитическую обработку 

текста (аннотирование, рецензирование, реферирование, контент-анализ и др.); графическое изображение 

структуры текста; выписки из текста; составление плана и тезисов ответа на контрольные вопросы; 

составление таблиц для систематизации учебного материала; подготовка рефератов, докладов, 

ознакомление с нормативными документами; учебно-исследовательская работа; использование аудио- и 

видеозаписей, компьютерной техники и Интернета. 

Для самостоятельной работы студентам рекомендуются три вида учебно-методического 

обеспечения: конспект лекций, нормативно-правовые акты, основная и дополнительная литература.  
 

6.3. Материалы для проведения текущего и промежуточного контроля знаний студентов 
 

Контроль освоения компетенций 

 

№ 

п\п 

Вид контроля Контролируемые 

темы (разделы) 

Компетенции, компоненты которых 

контролируются 

1 Экзамен  1-6 Знает основные задачи отраслевого 

бухгалтерского учета 

2 Контрольная 

работа, домашнее 

задание, экзамен 

1-6 Знает основные этапы и перечень 

необходимых действий, направленных на 

решение практических задач 

 

3 Контрольная 

работа, домашнее 

задание, экзамен 

1-6 Умеет применять знание приемов и методов 

сбора, обработки и анализа информации для 

решения поставленной задачи 

4 Контрольная 

работа, домашнее 

задание, экзамен 

1-6 Знает различные варианты решения 

поставленной задачи 

 

5 Контрольная 

работа, домашнее 

задание, экзамен 

1-6 Умеет применять различные варианты 

решения поставленной задачи 

 

6 Контрольная 

работа, домашнее 

1-6 Владеет навыками решения задач и 

определения их достоинств и недостатков 



задание, экзамен 

 

Фонд оценочных средств по дисциплине Учет в производстве и торговле в 1С приведен в 

приложении. 
 

7. Учебно-методическое и материально-техническое обеспечение дисциплины (модуля) Учет в 

производстве и торговле в 1С 
 

7.1. Учебная литература:  

Основная литература 

1. Керимов В.Э. Бухгалтерский финансовый учет [Электронный ресурс]: учебник / В.Э. Керимов. — 

Электрон. текстовые данные. — М.: Дашков и К, 2016. — 686 c. — 978-5-394-02182-4. — Режим доступа: 

http://www.iprbookshop.ru/60393.html 

2. Пакулин В.Н. 1С:Бухгалтерия 8.1 [Электронный ресурс]/ Пакулин В.Н.- Электрон. текстовые данные.- 

М.: Интернет-Университет Информационных Технологий (ИНТУИТ), 2016.- Режим доступа: 

http://www.iprbookshop.ru  

3.Богачева Т.Г. 1С: Предприятие 8 Управление торговыми операциями в вопросах и ответах: - М.: 1С 

Enteptainment, 2023.-1090c. 

 

 Дополнительная  литература   

1.  Бухгалтерский финансовый учет [Электронный ресурс]: методические указания по выполнению 

курсовой работы для обучающихся по направлению подготовки бакалавриата «Экономика» (профиль 

«Бухгалтерский учет, анализ и аудит») /. — Электрон. текстовые данные. — Краснодар, Саратов: Южный институт 

менеджмента, Ай Пи Эр Медиа, 2018. — 84 c. — 2227-8397. — Режим доступа: 

http://www.iprbookshop.ru/76911.html 

2. Шинкарёва О.В. Бухгалтерский управленческий учет [Электронный ресурс]: учебно-методическое 

пособие / О.В. Шинкарёва. — Электрон. текстовые данные. — М.: Экономическое образование, 2015. — 60 c. — 

2227-8397. — Режим доступа: http://www.iprbookshop.ru/33844.html 

3. Бухгалтерский управленческий учет [Электронный ресурс]: учебник / Е.И. Костюкова [и др.]. — 

Электрон. текстовые данные. — Ставрополь: Ставропольский государственный аграрный университет, 2016. — 

224 c. — 2227-8397. — Режим доступа: http://www.iprbookshop.ru/76113.html 

  

7.2. Интернет-ресурсы 

 
1. e-Library.ru [Электронный ресурс]: Научная электронная библиотека. – URL: http://elibrary.ru/ . 

2. Научная электронная библиотека «КиберЛенинка» [Электронный ресурс]. – URL: http://cyberleninka.ru/ . 

3. Портал психологических изданий PsyJournals.ru http://psyjournals.ru/index.shtml 

4. Электронный психологический журнал «Психологические исследования» http://psystudy.ru/ 

5. Электронно-библиотечная система «Университетская библиотека онлайн» [Электронный ресурс]. – URL: 

http://biblioclub.ru/index.php(дата обращения 11.07.2018). – Доступ к системе согласно правилам ЭБС и договором 

университета с ЭБС. 

6. Электронно-библиотечная система IPRbooks[Электронный ресурс]. – URL: http://www.iprbookshop.ru/. – 

Доступ к системе согласно правилам ЭБС и договором университета с ЭБС. 
 

7.3.  Программное обеспечение  
1. Лицензионное программное обеспечение, используемое в ИнгГУ 

1.1. MicrosoftWindows 7 

1.2. MicrosoftOffice 2007 

1.3. Антивирусное ПО Eset Nod32 

1.4. Справочно-правовая  система «КонсультантПлюс» : [сайт]. — URL: 

http://www.consultant.ru/ 

1.5. Справочно-правовая  система «ГАРАНТ» : [сайт]. — URL: 

http://base.garant.ru/ 
 

7.4.  Материально-техническое обеспечение 

Для проведения всех видов учебных занятий по дисциплине и обеспечения интерактивных методов 

обучения, необходимы столы, стулья (на группу по количеству посадочных мест с возможностью расстановки для 

http://www.iprbookshop.ru/76911.html
http://www.iprbookshop.ru/33844.html
http://elibrary.ru/
http://cyberleninka.ru/
http://biblioclub.ru/index.php
http://www.iprbookshop.ru/
http://www.consultant.ru/
http://base.garant.ru/


круглых столов, дискуссий, прочее); доска интерактивная с рабочим местом (мультимедийный проектор с экраном 

и рабочим местом); желателен доступ в информационно-коммуникационную сеть «Интернет». 
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1. Перечень компетенций с указанием этапов их формирования в процессе освоения 

образовательной программы 

В процессе освоения образовательной программы компетенции формируются по следующим 

этапам: 

1) начальный этап дает общее представление о виде деятельности, основных закономерностях 

функционирования объектов профессиональной деятельности, методов и алгоритмов решения 

практических задач; 

2) основной этап позволяет решать типовые задачи, принимать профессиональные и 

управленческие решения по известным алгоритмам, правилам и методикам; 

3) завершающий этап предполагает готовность решать практические задачи повышенной 

сложности, нетиповые задачи, принимать профессиональные и управленческие решения в условиях 

неполной определенности, при недостаточном документальном, нормативном и методическом 

обеспечении. 

При освоении дисциплины (модуля) компетенции, закрепленные за ней, реализуются по темам 

(разделам) дисциплины (модуля), в определенной степени (полностью или в оговоренной части) и на 

определенном этапе, что приведено в Таблице 1. 

Таблица 1. Перечень компетенций с указанием этапов их формирования в процессе освоения 

образовательной программы 

УК-1, ПК-1 

№ 
Код 

компетенции 

Номер темы (раздела) 

дисциплины (модуля) 

Степень реализации 

компетенции при 

освоении дисциплины 

(модуля) 

Этап формирования 

компетенции при 

освоении дисциплины 

(модуля) 

1.  УК-1 1-6 Способен 

осуществлять 

поиск, критический анализ 

информации, 

применять 

системный подход 

 

основной 

2.  ПК-1 1-6 Способность осуществлять 

обработку и подготовку 

данных для формирования 

бухгалтерской (финансовой) 

отчетности в условиях 

автоматизации  

основной 

 

2. Описание показателей и критериев оценивания компетенций, описание шкал оценивания 

 

Шкала оценивания, показатели и критерии оценивания образовательных результатов 

обучающегося во время текущей аттестации 

Шкала оценивания Показатели и критерии оценивания 

5, «отлично» Оценка «отлично» ставится, если студент строит ответ логично в соответствии 

с планом, показывает максимально глубокие знания профессиональных 

терминов, понятий, категорий, концепций и теорий. Устанавливает 

содержательные межпредметные связи. Развернуто аргументирует 

выдвигаемые положения, приводит убедительные примеры. 



4, «хорошо» Оценка «хорошо» ставится, если студент строит свой ответ в соответствии с 

планом. В ответе представлены различные подходы к проблеме, но их 

обоснование недостаточно полно. Устанавливает содержательные 

межпредметные связи. Развернуто аргументирует выдвигаемые положения, 

приводит необходимые примеры, однако показывает некоторую 

непоследовательность анализа. Выводы правильны. Речь грамотна, 

используется профессиональная лексика. 

3, 

«удовлетворительно» 

Оценка «удовлетворительно» ставится, если ответ недостаточно логически 

выстроен, план ответа соблюдается непоследовательно. Студент обнаруживает 

слабость в развернутом раскрытии профессиональных понятий. Выдвигаемые 

положения декларируются, но недостаточно аргументированы. Ответ носит 

преимущественно теоретический характер, примеры ограничены, либо 

отсутствуют. 

2, 

«неудовлетворительно» 

Оценка «неудовлетворительно» ставится при условии недостаточного 

раскрытия профессиональных понятий, категорий, концепций, теорий. Студент 

проявляет стремление подменить научное обоснование проблем 

рассуждениями обыденно-повседневного бытового характера. Ответ содержит 

ряд серьезных неточностей. Выводы поверхностны 

 

Шкала оценивания, показатели и критерии оценивания образовательных результатов 

обучающегося во время промежуточной аттестации 

Оценка экзамена 

(нормативная) 
Показатели и критерии оценивания образовательных результатов 

гр.1 гр.2 

5, 

отлично 

Оценка «5 (отлично)» выставляется обучающемуся, если он глубоко и 

прочно усвоил программный материал и демонстрирует это на занятиях и 

экзамене, исчерпывающе, последовательно, чётко и логически стройно 

излагал его, умеет тесно увязывать теорию с практикой, свободно 

справляется с задачами, вопросами и другими видами применения знаний. 

Причем обучающийся не затруднялся с ответом при видоизменении 

предложенных ему заданий, использовал в ответе материал учебной и 

монографической литературы, в том числе из дополнительного списка, 

правильно обосновывал принятое решение.  

Учебные достижения в семестровый период и результаты рубежного 

контроля демонстрировали высокую степень овладения программным 

материалом. 

Компетенции, закреплённые за дисциплиной, сформированы на уровне 

– высокий. 

4,  

хорошо 

Оценка «4, (хорошо)» выставляется обучающемуся, если он твёрдо знает 

материал, грамотно и по существу излагает его на занятиях и экзамене, не 

допуская существенных неточностей в ответе на вопрос, правильно 

применяет теоретические положения при решении практических вопросов 

и задач, владеет необходимыми навыками и приёмами их выполнения. 

Учебные достижения в семестровый период и результаты рубежного 

контроля демонстрируют хорошую степень овладения программным 

материалом. 

Компетенции, закреплённые за дисциплиной, сформированы на уровне 

– хороший (средний). 

3,  

удовлетворительно 

Оценка «3 (удовлетворительно)» выставляется обучающемуся, если он 

имеет и демонстрирует знания на занятиях и экзамене только основного 

материала, но не усвоил его деталей, допускает неточности, недостаточно 

правильные формулировки, нарушения логической последовательности в 

изложении программного материала, испытывает затруднения при 

выполнении практических работ. 

Учебные достижения в семестровый период и результаты рубежного 



Оценка экзамена 

(нормативная) 
Показатели и критерии оценивания образовательных результатов 

гр.1 гр.2 

контроля демонстрируют достаточную (удовлетворительную) степень 

овладения программным материалом. 

Компетенции, закреплённые за дисциплиной, сформированы на уровне 

– достаточный. 

2, 

не удовлетворительно 

Оценка «2 (не удовлетворительно)» выставляется обучающемуся, 

который не знает большей части программного материала, допускает 

существенные ошибки, неуверенно, с большими затруднениями выполняет 

практические работы на занятиях и экзамене. Как правило, оценка 

«неудовлетворительно» ставится обучающимся, которые не могут 

продолжить обучение без дополнительных занятий по соответствующей 

дисциплине.  

Учебные достижения в семестровый период и результаты рубежного 

контроля демонстрируют невысокую (недостаточную) степень 

овладения программным материалом. 

Компетенции, закреплённые за дисциплиной, не сформированы. 

 

3. Типовые контрольные задания или иные материалы, необходимые для оценивания знаний, 

умений, навыков и (или) опыта деятельности, характеризующих этапы формирования 

компетенций 

 

Для оценивания знаний, умений, навыков и (или) опыта деятельности, характеризующих этапы 

формирования компетенций используются следующие типовые контрольные задания: 

 

3.1. Текущий контроль успеваемости 

 

Вопросы текущего контроля успеваемости на семинарах (практических занятиях) 

1. Цели, задачи и принципы учета товарных операций.  

2. Оценка товаров. Условия франкировки.  
3. Сведения о системе 1С Предприятие: Классификация программ.  

4. Семейство программ 1С: 1 1 Предприятие.  

5. Запуск программы: Режимы работы программы "1С: Управление торговлей".  

6. Основные объекты конфигурации. 

7. Работа со справочниками. 

8. Первичный учёт товаров.  

9. Порядок формирования фактической себестоимости товаров.  

10. Синтетический учёт товаров.  

11. Аналитический учет товаров.  

12. Способы хранения товаров на складах.  
13. Документооборот закупок. 

14. Документооборот продаж. 
15. Принципы организации аналитического учета товаров.  

16. Организация учета товаров в местах хранения.  

17. Организация учета товаров в бухгалтерии.  

18. Учет переоценки товаров.  

19. Складские операции: инвентаризация товаров, перемещение товаров, сборка (разборка) товаров, 

внутреннее потребление товаров. 

20. Учет товарных потерь в пределах норм естественной убыли.  

21. Учёт товарных потерь сверх норм естественной убыли.  

22. Регулирование выявленных недостач излишками (пересортица) 

23. Экономическое содержание издержек обращения.  

24. Порядок формирования издержек обращения.  



25. Учёт расходов на продажу.  

26. Типовая номенклатура статей затрат. 
 

 

Практические задачи: 

 
Практическая работа. Работа с конфигурацией «Управление торговлей 8» в режиме 

Предприятие 

1 Подготовка к работе 

Запустить 1С платформа 8.1 (Пуск, Все программы, 1С Предприятие 8.1, 1С Предприятие или ярлык с 
рабочего стола). 

 

 

 

 

После появившейся на время заставки открывается окно запуска. Для открытия имеющейся 

информационной базы надо щелкнуть по кнопке Добавить 

  

Далее и указать имя вашей информационной базы (Ваша фамилия). Далее указать путь к ней. 



 
 

Для изменения имени информационной базы и пути к ней надо щелкнуть по кнопке 

Изменить. Щелчок по кнопке Настройка позволяет выполнить некоторые настройки. 

 

Создание пользователя 

Ввод первого нового пользователя осуществляется в режиме Конфигуратор, поэтому в окне Запуск 

1С: Предприятия щелкнуть по кнопке Конфигуратор. 

 

После запуска надо в меню Администрирование выбрать Пользователи. 



 

В появившемся окне Список пользователей надо раскрыть список Действия и выбрать Добавить 

(можно просто щелкнуть по кнопке Добавить). 

 

В появившемся окне Пользователь ввести имя пользователя (Свои ФИО), оставить флажок 

Аутентификация 1С: Предприятия, не вводить пароль, не ставить флажок Аутентификация Windows 

(смотрите рисунок ниже). 

Предупреждение: Хотя бы в одном поле Аутентификация флажок должен стоять, иначе доступ к 

базе будет закрыт. 

 

Флажок в поле Показывать в списке выбора означает, что при запуске программы этот пользователь 

должен быть выбран из списка (для администратора этот флажок обычно не ставят, что позволяет при 

запуске администратору вводить не только пароль, но и имя, а это повышает безопасность 

информационной базы). Поставить флажок. 

Переходим на вкладку Прочие. 



 

Выбираем в списке Полные права и щелкаем по кнопке с многоточием в поле Интерфейс. 

 

 

Выбираем Полный и щелкаем ОК. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

В поле Язык выбираем Русский и щелкаем ОК. 



 

Пользователь с полными правами создан. Закрыть это окно. 

Для перехода в режим Предприятие щелкнуть по кнопке Начать отладку (смотри на предыдущем 

рисунке в красном кружке). 

 

2 Ввод информации об организации 
Пусть наша компания занимается торговой деятельностью и имеет одно юридическое лицо – ООО 

«Террариум» по адресу: 400048, Волгоград, ул. Южноукраинская, 2, руководит компанией директор Деев 

А.В., главный бухгалтер Петрова А.А., кассир – Смирнов О.О. 

В ООО «Террариум» организационно входят: 

- отдел закупок, 

- отдел оптовых продаж, 
- отдел розничных продаж. 
Начинаем ввод сведений об организации. 

В меню Справочники выбрать Предприятие, затем Организации. 

 

Появится пустой справочник. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 

Ввести Наименование, выбрать Юр. лицо, 

ввести Префикс. 

В поле Осн. банковский счет щелкнуть по кнопке с многоточием. 

 

Появилось предупреждение системы. Щелкнуть Да, так как у нас еще нет ни одного счета. 

 

В появившемся окне Банковские счета надо ввести номер счета, который мы открыли в банке ВФ 

ЗАО 

«Райффайзенбанк». Для этого щелкнуть по кнопке Добавить. 

Ввести данные по образцу (смотрите рисунок ниже) и щелкнуть по кнопке Записать. 



 

В окне Элемент Банковские счета щелкнуть ОК. 

 

В окне Банковские счета дважды щелкнуть по нашему счету. Таким образом мы по ходу ввели 

сведения о расчетном счете и банке. 

 

На вкладке Основные введем данные по образцу. 

 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

 

Остальные коды вводить не будем. Перейдем на вкладку Контактная информация (смотрите 

рисунок ниже). Дважды щелкнуть в колонке Вид в поле Фактический адрес организации. 

 

Щелкнуть по кнопке с многоточием. 

 

В появившемся окне Виды контактной информации есть два предопределенных в конфигураторе 

элемента, которые помечены значком  . Можно добавить и другие виды и пользоваться потом ими, но 

нас устраивает этот вид. Закроем окно Виды контактной информации. Введем фактический адрес. 

Для этого щелкнем в колонке Представление, а затем по появившейся кнопке с многоточием. 

В окне Адрес при наличии адресного классификатора можно пользоваться кнопками выбора . 



 

Щелкнуть ОК. По аналогии ввести юридический адрес и телефон. 

 

Щелкнуть по кнопке Записать. Переходим на вкладку Ответственные лица. 

 

Щелкнуть по кнопке с многоточием в поле Руководитель. 



 

В открывшемся пустом справочнике Физические лица щелкнуть по кнопке Добавить. 

 

В окне Личные данные в верхнем поле Имя ввести через пробел фамилию, имя и отчество. Затем ввести 

дату рождения. Больше ничего вводить не надо. 

 

Щелкнуть ОК. По аналогии ввести данные о бухгалтере и кассире. 

 

Закрыть справочник Физические лица. Теперь самостоятельно на вкладке Ответственные лица для полей 

Руководитель, Главный бухгалтер и Кассир выбрать нужные фамилии из справочника Физические лица. 



 

Вкладки Свойства и Категории заполнять не будем. 

Закрыть справочник Организации. Ввод сведений об организации закончен. 

3 Ввод сведений о подразделениях, кассе и 
складе Откроем справочник Подразделения. 

 

Появился пустой справочник. Добавим подразделение Отдел закупок. 

 

Щелкнуть ОК. Аналогично добавить Отдел оптовых продаж и Отдел розничных продаж. 

 

Закрыть справочник Подразделения. 



Откроем справочник Кассы (меню Справочники, затем Денежные средства, затем Кассы). 

 

Откроется пустой справочник, щелкнем по кнопке Добавить. 

 

Введем наименование, выберем валюту и ответственное лицо, щелкнем ОК. Закроем справочник 

Кассы. В меню Справочники, предприятие выберем Склады (места хранения). 

 

Откроется пустой справочник Склады. Ввести сведения по образцу. 



 

В поле Ответственное лицо щелкнуть по кнопке с многоточием, добавить в справочник Физические лица 

Белова Петра Ивановича и выбрать его в качестве ответственного лица за склад. 

 

Поле Подразделение заполнять не будем, щелкнем ОК. Закроем справочник Склады. 

 

4 Настройки 
4.1 Настройка пользователя 
В справочнике Пользователи хранится информация о пользователях, которым разрешена работа с 

системой 1С: Предприятие. Для просмотра списка пользователей в меню Сервис выбрать Пользователи 

затем Список пользователей. Вам необходимо настроить пользователя, которого вы добавили в процессе 

администрирования, т.е. СЕБЯ. 

 

Закрыть это окно. 



Перед началом работы необходимо откорректировать настройки пользователя, созданного в 

Конфигураторе. Для этого в меню Сервис выбрать Настройки пользователя. По умолчанию открывается 

окно настроек пользователя, запустившего систему 1С: Предприятие. 

 

Если  же  необходимо  корректировать  настройки  другого  пользователя,  то  в  меню  Сервис  
выбрать 

Пользователи. В списке дважды щелкнуть по нужному пользователю. Откроется окно Элемент пользователя. 

В этом окне есть 2 вкладки: Настройки и Адреса и телефоны. На вкладке Настройки откроем 

Другие настройки и поставим галочки по образцу 

 

Закроем эту группу и раскроем группу Заказы. 



 

При установке обоих флажков Авторазмещение и Авторезервирование обеспечивается оптимальный 

и автоматический режим. В этом случае под заказы покупателей происходит автоматическое размещение в 

заказах поставщикам, а оставшаяся часть товара резервируется на складах. Если снят флажок 

Авторазмещение, то заказы поставщикам заполняются вручную. Если снят флажок Авторезервирование, то 

товары не резервируются на складе, а автоматически размещаются в заказах поставщикам. Если сняты оба 

флажка, то резервирование и заказы поставщикам оформляются вручную. 

Заполним данными по образцу. 

Закроем группу Другие настройки и раскроем группу Календарь пользователя, События, Задачи. 

Ввести данные по образцу. 

 

Закроем эту группу и раскроем группу Основные значения для подстановки в документы и справочники. 



 

Устанавливаем значения по образцу. 

Перейти на вкладку Адреса и телефоны. 

 

Для ввода адреса электронной почты в строке E-mail в колонке Представление дважды щелкнуть, а 

затем щелкнуть по кнопке с многоточием. Появится окно для ввода данных. 

 

Ввести свои данные и щелкнуть ОК. 

 



Щелкнуть ОК. 

4.2 Настройка параметров учета 

Перед началом учета хозяйственных операций необходимо установить начальные 

настройки. Для этого в меню Сервис выбрать Настройка учета, а затем Настройка 

параметров учета. 

 

Перейдем на вкладку Валюты. 

 

По умолчанию предлагается валюта регламентированного учета - рубли, а валюта управленческого 

учета – доллары. Выберем обе валюты – рубли. 

Переходим на вкладку Печать, единицы, цены. 

 

Раскрываем в верхнем поле список и выбираем Не выводить. 



Тип цен плановой себестоимости номенклатуры – выбирается из справочника «Типы цен 

номенклатуры». Плановая себестоимость используется для контроля отпускных цен при оформлении 

заказов покупателей и счетов на оплату. 

Щелкнуть по кнопке с многоточием. Появляется окно для выбора типа цены Типы цен номенклатуры. 

Пока справочник пустой. По типам цен номенклатуры определяются цены для покупателей по каждой 

позиции номенклатуры. Но сначала надо ввести нужные нам типы цен. 

 

В окне Типы цен номенклатуры в меню Действия выбрать Добавить или просто щелкнуть по 

кнопке 

Добавить. 

 

В появившемся окне Элемент Типы цен номенклатуры заполнить поля по образцу. 

 

Мы назвали цену Закупочная. Тип этой цены Базовый, на ее основе будем создавать другие типы цен. 

Закупочные цены мы будем вводить для каждой позиции номенклатуры вручную, эти цены хранятся в 

системе. При обращении к этим ценам берется последнее по времени значение. 

На основании базового типа могут быть сформированы расчетные и динамические цены (расчетные 

цены получаются автоматически и хранятся в системе, динамические цены определяются автоматически в 

момент обращения и не хранятся в системе). 



Щелкнем ОК. 

 

В справочнике сохранился наш тип цен, щелкнуть дважды по нему для 

выбора. Установить остальные параметры по образцу. 

Переходим на вкладку Шаблоны телефонов. 

 

Оставляем в качестве разделителей минусы. Переходим на вкладку Электронная почта. 

 

Устанавливаем переключатель Встроенный почтовый клиент. Переходим на вкладку Коды товара. 

 

Оставляем значения по умолчанию и щелкаем ОК. 

 

4.3 Настройка учетной политики 
Для этого в меню Сервис выбрать Настройка учета, а затем Учетная политика. 

Добавить новую запись. Откроется окно регистра Учетная политика. Вводим данные по образцу. 



 

Остальные параметры оставляем по умолчанию. Щелкнуть по кнопке Записать, в строке регистра 

запишутся изменения, щелкнуть ОК. Закрыть этот регистр. 

4.4 Настройка учетной политики (налоговый учет) 
Для этого в меню Сервис выбрать Настройка учета, а затем Учетная политика (налоговый учет). 

 

Щелкнем по кнопке Добавить. 

 

Ввести данные по образцу, перейти на вторую вкладку. 



 

Поставить флажки и щелкнуть ОК. Закрыть регистр и закончить работу. 

Практическое занятие. Работа с ТМЦ в режиме 

Предприятие 1 Ввод информации о товарах 
Информация о ТМЦ хранится в справочниках. В меню Справочник выбрать блок Номенклатура. 

 

Справочник пустой, сначала введем номенклатурные группы. Пусть наша компаниязанимается 

холодильниками, телефонами, оргтехникой и мебелью. Добавим группу Холодильники. 

Для этого щелкнуть по кнопке Добавить группу . 

 

Ввести название группы в поле Наименование и щелкнуть ОК. По аналогии добавить остальные группы. 

 

Для примера введем информацию о телефонах, причем учет будем вести по такой характеристике 

телефона, как цвет корпуса. 



Раскроем группу Телефоны. 

 

Обратите внимание, что слева отображается иерархия справочника. Щелкнем по кнопке Добавить. В 

появившемся окне Элемент Номенклатура ввести данные по образцу (смотри рисунок ниже). Обязательно 

для заполнение поле Вид номенклатуры. Щелкаем по кнопке с многоточием и появляется пустой 

справочник, который необходимо заполнить по образцу: 

 

Выбираем телефон и щелкаем дважды. 

 

На вкладке По умолчанию убедимся, что проставлен процент НДС 18%. 

Переходим на вкладку Дополнительные. 



 

Выберем ответственного, добавлять номенклатурную группу не будем. На остальных вкладках оставим 

все по умолчанию, нажмем Записать, ОК. 

 

Оставим выделенным номенклатурную позицию Нокиа-77 и щелкнем по кнопке Перейти. 

 

Выберем в списке Характеристики номенклатуры. 

 

 

 

 

В окне Характеристики номенклатуры щелкнем по кнопке Добавить. 

 

Ввести название характеристики, щелкнуть в поле Свойство, а затем по кнопке Добавить. 



 

Продублируем название свойства в поле Наименование. На вкладке Назначение свойства щелкнем по 

кнопке 

Добавить. 

 

Выбрать объект, для которого назначаются свойства. 

 

Свойства назначаются для номенклатурной группы Телефоны. Если вкладку Назначения свойства 

оставить пустой, то свойства будут назначены всем позициям номенклатуры. Переходим на вкладку 

Значения свойства.  

 

Щелкнуть по кнопке Добавить. 



 

На предупреждение системы ответим ОК. 

 

В появившейся строке для ввода запишем Корпус серый. 

 

Щелкая по кнопке Добавить и вводя нужные цвета, получим. 

 

Щелкнуть по кнопке ОК. В колонке Значение дважды щелкнуть. 

 

 

 

 



Выбрать нужный цвет. 

 

 

Щелкнуть ОК. 

Для номенклатурной позиции Нокиа-77 добавлена характеристика Корпус желтый. По аналогии 

добавить остальные цвета. 

 

Теперь при вводе документов поступления надо будет указывать не только название этого товара, но 

и его характеристику, так как учет ведется и по характеристикам. 

Закрыть это окно. 

Далее номенклатурные позиции будем вводить по ходу работы. При этом учет по характеристикам 

для простоты вести не будем, в этом случае достаточно ввести только название номенклатурной позиции и 

единицы измерения на вкладке Единицы. 

 

2 Ценообразование 

На прошлом занятии при настройке параметров учета мы ввели тип цен для поставщиков Закупочная. 

По закупочным ценам мы будем покупать товары у поставщиков, поскольку цены на рынке нестабильны, 

мы не будем фиксировать закупочные цены, эти цены в документах будем вводить вручную. 

На базе типа цен номенклатуры Закупочная создадим типы цен номенклатуры для оптовой торговли, 

то есть, для покупателей. 

В меню Справочник выбрать Номенклатура, затем Типы цен номенклатуры. 

 

В списке видим один тип цен – Закупочная. 



 

Щелкнуть по кнопке Добавить. 

 

Заполним по образцу. 

 

Щелкнуть ОК. Добавим следующий тип цен. 

 



Щелкнуть ОК 

 

Типы цен номенклатуры для оптовой торговли установлены. 

3 Ввод начальных остатков 
Предположим, что в нашей организации на 1 апреля имеется: 

- 5000 рублей в кассе компании, 
- 425000 рублей на расчетном счете в банке, 
- 2 холодильника «Атлант», 2 холодильника «Север» и 2 морозильных камеры на 

оптовом складе. Сначала введем сведения о холодильниках в справочник 

Номенклатура. 
В меню Справочники выбрать Номенклатура, а затем раскрыть группу Холодильники. 

 

Щелкнуть по кнопке Добавить. 

 

Заполнить поле Наименование и единицу измерения остатков. Щелкнуть ОК. По аналогии добавить 

холодильник Север и морозильную камеру. 

 

 

 

 

 

 



Закрыть справочник Номенклатура. 

 

3.1 Ввод начальных остатков в кассу 

Для ввода начальных остатков денежных средств в кассу используется документ Приходный 

кассовый ордер, причем такой документ оформляется по каждой кассе компании. 

Особенностью конфигурации является то, что деньги не могут появиться на счету организации из 

ниоткуда. Для этого используется фиктивный контрагент. В качестве фиктивного контрагента будем 

использовать собственную организацию. 

Для этого в справочнике Организации выберем ООО «Террариум». 

 

Щелкнуть по кнопке Действия и выбрать На основании, а затем Контрагенты. 

 

В появившемся окне для ввода информации о новой организации введем название Фиктивный 

контрагент. 

 

Щелкнуть ОК. 



Обратите внимание, что наша организация зафиксирована в регистре сведений «Собственные 

контрагенты» (Операции/ Регистр сведений/ Собственные контрагенты). 

 

Закрыть регистр и справочник Организации. 

Ввод начальных остатков оформляется на последний день предыдущего месяца, то есть, на 29 февраля 2012 

Для изменения рабочей даты в меню Сервис выбрать Параметры и установить нужную дату – 29.02.12. 

 

Щелкнуть ОК. 

В меню Документы выбрать Денежные средства, затем Касса, затем Приходные кассовые ордера. 

 

В появившемся окне щелкнуть по кнопке Добавить. 

 

Появляется предупреждение системы. 

 

Действительно, мы начали заполнение сведений о фирме и настройку начальных параметров на 1 

февраля. 

Следовательно, надо внести изменения в соответствующий регистр сведений. Закрыть окна. 



В меню Операции выбрать Регистр сведений, а затем Учетная политика. 

 

Щелкнуть ОК. 

Дважды щелкнуть по записи и изменить дату на 1 февраля 2012 года. 

 

Также необходимо изменить и дату ведения Учетная политика (налоговый учет) 

Закрыть окно регистра. Снова в меню Документы выбираем Денежные средства, затем Кассы и 

Приходные кассовые ордера. Щелкаем по кнопке Добавить. 

 

В новом документе в меню Операция выбрать Прочий приход денежных средств. Ввести 5000 в поле 

Сумма.  



 
 

Уточнить, что касса – основная, стоит флажок Оплачено и щелкнуть ОК. 

 

Документ проведен. 

3.2 Ввод начальных остатков на расчетный счет 
Для ввода начальных остатков на расчетный счет используется документ «Платежное поручение 
входящее». 

Документ оформляется по каждому расчетному счету. 

 

В меню Документы выбрать Денежные средства, затем Банк, а затем Платежные поручения входящие. 

 

Щелкнуть по кнопке Добавить. 



 

Щелкнуть по кнопке Операция и выбрать Прочее поступление безналичных денежных 

средств. Ввести данные по образцу. 

 

Уточнить, что стоит флажок Оплачено. Щелкнуть по кнопке Записать и ОК. 

 

Документ проведен. 

3.3 Ввод начальных остатков ТМЦ 
Перед вводом остатков ТМЦ необходимо создать документ «Установка цен номенклатуры», так как типы 

цен хранятся в справочниках, а сами цены – в регистрах (запись в регистр можно осуществить только 

документом). 

В меню Документы выбрать Ценообразование, затем Установки цен номенклатуры. 

 

Появляется пустой список документов. 



 

Щелкнуть по кнопке Добавить. В поле Тип цен щелкнуть по кнопке с многоточием. 

 

 

Поставить флажок слева от типа цен Закупочная и щелкнуть ОК. 

 

Теперь надо выбрать позиции номенклатуры и ввести для них закупочные цены. Для этого щелкнуть по 

кнопке Добавить. 

В колонке Номенклатура появилась кнопка с многоточием. Щелкнуть по ней и в справочнике 

Номенклатура выбрать холодильник Атлант. После этого щелкнуть в поле для ввода цены. 



 

Вместо нулей ввести цену холодильника Атлант – 12000. 

 

По аналогии ввести цены для холодильника Север и морозильной камеры. 

 



Щелкнуть по кнопке Записать и ОК. 

 

Документ проведен, теперь можно вводить остатки товаров. 

В меню Документы выбрать Запасы (склад), а затем Оприходования товаров. 

 

Откроется окно с пустым списком. 

 

Щелкнуть по кнопке Добавить. 

 

В новом документе щелкнуть по кнопке Цена и валюта. 



 

В поле Тип цен выбрать Закупочная и щелкнуть 

ОК. В области Товары щелкнуть по кнопке 

Добавить. 

 

 

Щелчком по кнопке с многоточием в колонке Номенклатура выбрать холодильник Атлант, 

указать количество – 2, колонка Цена заполнилась автоматически. 

 



Аналогично добавить холодильник Север (2 по 10000) и морозильную камеру (2 по 9000). 

 

Щелкнуть по кнопке Записать и ОК. Если система предупредит, что не заполнен регистр сведений 

Учетная политика (налоговый учет), то надо открыть этот регистр и изменить его дату на 1 февраля 2012 года. 

 

Закрыть окно. Ввод начальных остатков закончен. 

Мы выполнили основные подготовительные операции, после которых можно начинать учет 

хозяйственной деятельности. 

 

Практическое занятие. Работа с ТМЦ в режиме Предприятие 1 Ввод информации о 

товарах 
Информация о ТМЦ хранится в справочниках. В меню Справочник выбрать блок Номенклатура. 

 

Справочник пустой, сначала введем номенклатурные группы. Пусть наша компания

 занимается холодильниками, телефонами, оргтехникой и мебелью. Добавим группу 

Холодильники. 



 

Ввести название группы в поле Наименование и щелкнуть ОК. По аналогии добавить остальные группы. 

 

 

 

Для примера введем информацию о телефонах, причем учет будем вести по такой характеристике 

телефона, как цвет корпуса. 

Раскроем группу Телефоны. 

 

Обратите внимание, что слева отображается иерархия справочника. Щелкнем по кнопке Добавить. В 

появившемся окне Элемент Номенклатура ввести данные по образцу (смотри рисунок ниже). Обязательно 

для заполнение поле Вид номенклатуры. Щелкаем по кнопке с многоточием и появляется пустой 

справочник, который необходимо заполнить по образцу: 

 

Выбираем телефон и щелкаем дважды. 

Для этого щелкнуть по кнопке Добавить группу . 



 

На вкладке По умолчанию убедимся, что проставлен процент НДС 18%. 

Переходим на вкладку Дополнительные. 

 

Выберем ответственного, добавлять номенклатурную группу не будем. На остальных вкладках оставим 

все по умолчанию, нажмем Записать, ОК. 

 

Оставим выделенным номенклатурную позицию Нокиа-77 и щелкнем по кнопке Перейти. 

 



Выберем в списке Характеристики номенклатуры. 

 

В окне Характеристики номенклатуры щелкнем по кнопке Добавить. 

 

Ввести название характеристики, щелкнуть в поле Свойство, а затем по кнопке Добавить. 

 

Продублируем название свойства в поле Наименование. На вкладке Назначение свойства щелкнем по 

кнопке 

Добавить. 

 

Выбрать объект, для которого назначаются свойства. 



 

Свойства назначаются для номенклатурной группы Телефоны. Если вкладку Назначения свойства 

оставить пустой, то свойства будут назначены всем позициям номенклатуры. Переходим на вкладку Значения 

свойства. 

 

Щелкнуть по кнопке Добавить. 

 

На предупреждение системы ответим ОК. 

 

В появившейся строке для ввода запишем Корпус серый. 



 

Щелкая по кнопке Добавить и вводя нужные цвета, получим. 

 

Щелкнуть по кнопке ОК. В колонке Значение дважды щелкнуть. 

 

 

Выбрать нужный цвет. 

Щелкнуть ОК. 



Для номенклатурной позиции Нокиа-77 добавлена характеристика Корпус желтый. По аналогии 

добавить остальные цвета. 

 

Теперь при вводе документов поступления надо будет указывать не только название этого товара, но 

и его характеристику, так как учет ведется и по характеристикам. 

Закрыть это окно. 

Далее номенклатурные позиции будем вводить по ходу работы. При этом учет по характеристикам 

для простоты вести не будем, в этом случае достаточно ввести только название номенклатурной позиции и 

единицы измерения на вкладке Единицы. 

 

2 Ценообразование 

На прошлом занятии при настройке параметров учета мы ввели тип цен для поставщиков Закупочная. 

По закупочным ценам мы будем покупать товары у поставщиков, поскольку цены на рынке нестабильны, 

мы не будем фиксировать закупочные цены, эти цены в документах будем вводить вручную. 

На базе типа цен номенклатуры Закупочная создадим типы цен номенклатуры для оптовой торговли, 

то есть, для покупателей. 

В меню Справочник выбрать Номенклатура, затем Типы цен номенклатуры. 

 

В списке видим один тип цен – Закупочная. 

 

Щелкнуть по кнопке Добавить. 



 

Заполним по образцу. 

 

Щелкнуть ОК. Добавим следующий тип цен. 

 

Щелкнуть ОК 

 



Типы цен номенклатуры для оптовой торговли установлены. 

3 Ввод начальных остатков 
Предположим, что в нашей организации на 1 апреля имеется: 

- 5000 рублей в кассе компании, 
- 425000 рублей на расчетном счете в банке, 
- 2 холодильника «Атлант», 2 холодильника «Север» и 2 морозильных камеры на 

оптовом складе. Сначала введем сведения о холодильниках в справочник 

Номенклатура. 

В меню Справочники выбрать Номенклатура, а затем раскрыть группу Холодильники. 

 

Щелкнуть по кнопке Добавить. 

 

Заполнить поле Наименование и единицу измерения остатков. Щелкнуть ОК. По аналогии 

добавить холодильник Север и морозильную камеру. 

 

Закрыть справочник Номенклатура. 

 

3.1 Ввод начальных остатков в кассу 

Для ввода начальных остатков денежных средств в кассу используется документ Приходный 

кассовый ордер, причем такой документ оформляется по каждой кассе компании. 

Особенностью конфигурации является то, что деньги не могут появиться на счету организации из 

ниоткуда. Для этого используется фиктивный контрагент. В качестве фиктивного контрагента будем 

использовать собственную организацию. 



Для этого в справочнике Организации выберем ООО «Террариум». 

 

Щелкнуть по кнопке Действия и выбрать На основании, а затем Контрагенты. 

 

В появившемся окне для ввода информации о новой организации введем название Фиктивный 

контрагент. 

 

Щелкнуть ОК.



Обратите внимание, что наша организация зафиксирована в регистре сведений «Собственные 

контрагенты» (Операции/ Регистр сведений/ Собственные контрагенты). 

 

 

 

Закрыть регистр и справочник Организации. 

Ввод начальных остатков оформляется на последний день предыдущего месяца, то есть, на 29 

февраля 2012 года Для изменения рабочей даты в меню Сервис выбрать Параметры и установить 

нужную дату – 29.02.12. 

 

 

 

 

 

Щелкнуть ОК. 

В меню Документы выбрать Денежные средства, затем Касса, затем Приходные кассовые ордера. 

 

В появившемся окне щелкнуть по кнопке Добавить. 

 

Появляется предупреждение системы. 

 

Действительно, мы начали заполнение сведений о фирме и настройку начальных параметров на 1 
февраля. 

Следовательно, надо внести изменения в соответствующий регистр сведений. Закрыть окна. 

В меню Операции выбрать Регистр сведений, а затем Учетная политика. 



 

Щелкнуть ОК. 

Дважды щелкнуть по записи и изменить дату на 1 февраля 2012 года. 

 

Также необходимо изменить и дату ведения Учетная политика (налоговый учет) 

Закрыть окно регистра. Снова в меню Документы выбираем Денежные средства, затем Кассы и 

Приходные кассовые ордера. Щелкаем по кнопке Добавить. 

 

В новом документе в меню Операция выбрать Прочий приход денежных средств. Ввести 5000 в поле  

Сумма. 

 

Уточнить, что касса – основная, стоит флажок Оплачено и щелкнуть ОК. 



 

Документ проведен. 

3.2 Ввод начальных остатков на расчетный счет 
Для ввода начальных остатков на расчетный счет используется документ «Платежное поручение 
входящее». 

Документ оформляется по каждому расчетному счету. 

 

В меню Документы выбрать Денежные средства, затем Банк, а затем Платежные поручения входящие. 

 

Щелкнуть по кнопке Добавить. 

 

Щелкнуть по кнопке Операция и выбрать Прочее поступление безналичных денежных 

средств. Ввести данные по образцу. 



 

Уточнить, что стоит флажок Оплачено. Щелкнуть по кнопке Записать и ОК. 

 

Документ проведен. 

 

3.3 Ввод начальных остатков ТМЦ 

Перед вводом остатков ТМЦ необходимо создать документ «Установка цен номенклатуры», так как типы 

цен хранятся в справочниках, а сами цены – в регистрах (запись в регистр можно осуществить только 

документом). 

В меню Документы выбрать Ценообразование, затем Установки цен номенклатуры. 

 

Появляется пустой список документов. 

 

Щелкнуть по кнопке Добавить. В поле Тип цен щелкнуть по кнопке с многоточием. 



 

 

Поставить флажок слева от типа цен Закупочная и щелкнуть ОК. 

 

Теперь надо выбрать позиции номенклатуры и ввести для них закупочные цены. Для этого щелкнуть по 

кнопке 

Добавить. 

В колонке Номенклатура появилась кнопка с многоточием. Щелкнуть по ней и в справочнике 
Номенклатура 

выбрать холодильник Атлант. После этого щелкнуть в поле для ввода цены. 



 

Вместо нулей ввести цену холодильника Атлант – 12000. 

 

По аналогии ввести цены для холодильника Север и морозильной камеры. 

 



Щелкнуть по кнопке Записать и ОК. 

 

Документ проведен, теперь можно вводить остатки товаров. 

В меню Документы выбрать Запасы (склад), а затем Оприходования товаров. 

 

Откроется окно с пустым списком. 

 

Щелкнуть по кнопке Добавить. 

 

В новом документе щелкнуть по кнопке Цена и валюта. 



 

В поле Тип цен выбрать Закупочная и щелкнуть 

ОК. В области Товары щелкнуть по кнопке 

Добавить. 

 

Щелчком по кнопке с многоточием в колонке Номенклатура выбрать холодильник Атлант, 

указать количество – 2, колонка Цена заполнилась автоматически. 

 

Аналогично добавить холодильник Север (2 по 10000) и морозильную камеру (2 по 9000). 



 

Щелкнуть по кнопке Записать и ОК. Если система предупредит, что не заполнен регистр сведений 

Учетная политика (налоговый учет), то надо открыть этот регистр и изменить его дату на 1 февраля 2012 года. 

 

Закрыть окно. Ввод начальных остатков закончен. 

Мы выполнили основные подготовительные операции, после которых можно начинать учет 

хозяйственной деятельности. 

Практическое занятие. Работа со справочниками и документами 

1 Ввод сведений о покупателях 
Предположим, что менеджеры отдела продаж, проанализировав обстановку на рынке, пришли к 
выводу, что наиболее выгодно работать со следующими оптовыми покупателями: ООО «Октава», 
ООО «Квартет» и ООО «Пинта». 

Откроем в справочнике Контрагенты группу Покупатели. 

 



В пустом справочнике щелкнуть по кнопке Добавить. 

 

Щелкнуть по кнопке Записать. Станут доступны остальные вкладки. Перейти на вкладку Счета и 

договоры. В области Банковские счета щелкнуть по кнопке Добавить. 

 

Ввести данные по образцу, щелкнуть по кнопке 

Записать. В окне Элемент Банковские счета 

щелкнуть ОК. 



 

Теперь дважды щелкнем по основному договору. 

 

Ввести данные по образцу. Вид взаиморасчетов детализировать не будем. В условиях договора 

можно определить, например, периодичность поставок покупателю на определенную сумму. Определяем 

максимальную сумму задолженности. Щелкнуть по кнопке Записать. Перейти на вкладку Дополнительно. 



 

На этой вкладке следует выбрать тип цен. У нас для покупателей имеются типы цен: закупочная, 

оптовая и мелкооптовая. Закупочная - это порог, ниже которого продавать со сидками нельзя, иначе не 

получим прибыли. 

Для выбора в поле Тип цен щелкнем по кнопке с многоточием. 

 

Дважды щелкнем по оптовой. Скидки пока не устанавливаем, 

щелкнуть ОК. В окне Контрагенты щелкнем ОК. 

 

По аналогии ввести данные о покупателях ООО «Квартет» и ООО «Пинта». Этим покупателям для 

ускорения работы банковский счет не вводить, договоры составить аналогично, номера договоров 2 и 3 

соответственно. 

Вводим сведения о покупателе Квартет. 



 

Переходим на вкладку Счета и договоры. 

На вкладке Дополнительно не забудьте выбрать тип цен – оптовая. 



 

Вводим сведения о покупателе Пинта. 

 

Переходим на вкладку Счета и договоры. 



 

На вкладке Дополнительно не забудьте выбрать тип цен – оптовая. 

 

Записать, ОК. 

 



Сведения об оптовых покупателях введены. 

2 Установка скидок и наценок 
В системе предусмотрены различные варианты установки скидок. 

2.1 Установка скидок на определенную сумму для всех покупателей на все позиции 
номенклатуры В меню Документы выбрать Ценообразование, а затем Установка скидок 
номенклатуры. 

 

Появился пустой список документов. 

 

Щелкнуть по кнопке Добавить. Сначала установить флажки Для всей номенклатуры и Для всех 

получателей. 

Выбрать валюту, выбрать Вид скидки. 

 

Теперь щелкнуть в поле Тип скидки по кнопке с многоточием. 

 

В появившемся окне Типы скидок и наценок щелкнуть по кнопке Добавить. 



 

На вкладке Время действия можно детализировать по дням недели и времени. Щелкнуть ОК. 

 

Дважды щелкнуть по единственной записи для выбора. 

 

Оставшиеся поля заполнились автоматически. Щелкнуть по кнопке ОК. 

 

В списке документов Установки скидок номенклатуры отображается Вид скидки. Чтобы сделать 

запись информативнее, откроем этот документ, а в поле Комментарий добавим Выгодная. 

 

 

2.2 Установка скидок на определенное количество товаров для конкретного покупателя на все 

позиции номенклатуры 
В окне Установки скидок номенклатуры щелкнем по кнопке Добавить. 



 

Установить флажок Для всей номенклатуры, выбрать валюту, выбрать Вид скидки, выбрать условие – 

Количество одного товара в документе превысило, ввести значение условия – 3. В поле Тип скидки 

щелкнуть по кнопке с многоточием. 

 

Щелкнуть по кнопке Добавить. 

 

Ввести данные по образцу и щелкнуть ОК. 

В окне Типы скидок и наценок дважды щелкнуть по второй записи для выбора. 

 

Осталось выбрать контрагента, для которого предназначена скидка. Щелкнуть по кнопке Добавить и 

выбрать ООО «Пинта». 



 

В колонке Договор выбрать договор. В поле Комментарий ввести Для Пинты. Щелкнуть ОК. 

 

 

2.3 Установка скидок на определенную сумму для всех покупателей на конкретные позиции 
номенклатуры В окне Установки скидок номенклатуры щелкнем по кнопке Добавить. 

 

Установить флажок Для всех получателей, выбрать валюту, выбрать Вид скидки, в поле Тип скидки 

щелкнуть по кнопке с многоточием. 

В окне Типы скидок и наценок щелкнуть по кнопке Добавить. 

 



Ввести данные по образцу и щелкнуть ОК. 

В окне Типы скидок и наценок дважды щелкнуть по третьей записи для выбора. 

 

В области Назначение скидки выбрать все холодильники. 

 

Ввести текст комментария Прохладная и щелкнуть ОК. 

 

2.4 Установка скидок на определенное количество для одного покупателя на конкретные

 позиции номенклатуры 
Оформим еще одну скидку. 

В окне Установки скидок номенклатуры щелкнем по кнопке Добавить. 



 

Выбрать Условие – Без условий, выбрать валюту, выбрать Вид скидки, в поле Тип скидки щелкнуть по 

кнопке с многоточием. 

В окне Типы скидок и наценок щелкнуть по кнопке Добавить. 

 

Ввести данные по образцу и щелкнуть ОК. 

В окне Типы скидок и наценок дважды щелкнуть по записи Конкретная для выбора. 

 

Добавим позиции номенклатуры, на которые будет действовать скидка. 



 

Переходим на вкладку Получатели скидки. 

 

Не забудем комментарий, щелкнем ОК. 

 

Закроем окно. 

 

3 Установка оптовых цен 

Чтобы оптовые цены подставлялись в документы автоматически, надо оформить документ 

Установка цен номенклатуры. Мы уже оформили документы для установки цен номенклатуры 

контрагентов. Мы убедились, что при оформлении документов по оптовой закупке закупочные цены 

подставляются автоматически. 



 

3.1 Установка оптовой и мелкооптовой цены для холодильников 
В меню Документы выбрать Ценообразование, затем Установки цен номенклатуры. 

 

Мы видим документ, которым установлены цены номенклатуры для холодильников, которые 

являются базовыми. На основе базовых цен можно рассчитывать другие цены (оптовые, мелкооптовые, 

розничные и т.д.). 

Щелкнуть по кнопке Добавить. 

 

Цены будем устанавливать на 15 марта. В поле Тип цен щелкнуть по кнопке с многоточием. 

 

В появившемся окне Форма выбора типа цен поставить флажок Оптовая и Мелкооптовая, 

щелкнуть ОК. Щелкнув по кнопке Заполнить, раскрыть список и выбрать Заполнить по ценам 

номенклатуры. 

 

В окне Обработка Формирование цен щелкнуть по кнопке Выполнить. 



 

В окне Установка цен номенклатуры список номенклатурных позиций заполнился автоматически и в 

соответствии с типами цен Оптовая и Мелкооптовая определены наценки. 

В редакции 10.3 справа от кнопки Изменить есть кнопка Рассчитать по базовым ценам. 

 

Щелчок по этой кнопке избавляет от необходимости заполнять оптовую и мелкооптовую цены, так 

как они рассчитываются автоматически по базовой цене (в нашем случае базовой ценой является 

закупочная). В этом случае цены также можно скорректировать вручную. 

Добавим комментарий. 

 

Щелкнуть Записать и ОК. 

 

Теперь в списке документов легко разобраться, что к чему. 

3.2 Установка оптовой и мелкооптовой цены для мебели 
Сначала создадим документ, устанавливающий базовую цену для номенклатуры. В списке 
документов 

Установка цен номенклатуры щелкнем по кнопке Добавить. 



 

Установим дату 15.03.2012. В поле Тип цен щелкнем по кнопке с многоточием и установим флажок 

Закупочная. 

Щелкнуть ОК. 

Щелкнуть по кнопке Заполнить и выбрать команду Заполнить по ценам контрагентов. 

 

 

В появившемся окне обработки выбрать контрагента и тип цен. Щелкнуть по кнопке Выполнить. 

 

Щелкнуть по кнопке Записать и ОК. 



 

Теперь создаем документ, устанавливающий оптовую и мелкооптовую цены для 

мебели. Щелкнуть по кнопке Добавить, установить дату 15.03.2012 и выбрать типы 

цен. 

 

Щелкнуть по кнопке Заполнить и выбрать Заполнить по ценам номенклатуры. 

 

 

В окне Обработка Формирование цен в поле Номенклатура дважды щелкнуть в колонке Значение. 



 

В окне Номенклатура щелкнуть правой кнопкой по группе Мебель и в контекстном меню выбрать 

команду 

Выбрать. 

 

Теперь можно щелкнуть по кнопке Выполнить. 

Для заполнения данных по ценам нажать кнопку Рассчитать по базовым ценам. 



 

Щелкнуть по кнопке Записать и ОК. 

3.3 Установка оптовой и мелкооптовой цены для оргтехники 
Самостоятельно по аналогии создать документы по установке цен номенклатуры для указанной группы 

товаров (закупочная, оптовая и мелкооптовая). 

 

 

3.4 Установка оптовой и мелкооптовой цены для телефонов 
Самостоятельно создать документы по установке цен номенклатуры для указанной группы товаров. 



 

В списке должно быть 8 документов. 

 

 

Практическое занятие. Оптовые продажи 

Схема бизнес процесса: заказ покупателя – оплата – отгрузка товара. Перед продажей формируется прайс-

лист, информация доводится через рекламу до потенциальных покупателей. 

 

4.1 Продажа холодильников 

Пусть покупатель ООО «Октава» хочет приобрести следующие товары: 2 холодильника 

«Атлант», морозильную камеру и холодильник «Север». 

В меню Документы выбираем Продажи, а затем Заказы покупателей. 



 

Открывается пустой список документов Заказы покупателей. 

 

Щелкнуть по кнопке Добавить. 

Устанавливаем даты, выбираем контрагента, склад по умолчанию – 

Оптовый. С помощью кнопки Подбор переносим в табличную часть 

нужные товары. 

 

Прокручиваем горизонтальную полосу прокрутки, чтобы увидеть все колонки табличной части. 



 

По умолчанию НДС=18%, сумма к оплате учитывает НДС сверху. Перейти на вкладку Дополнительно. 

 

 

Выбрать подразделение, грузополучателя и щелкнуть 

ОК. Покупателю выписывается счет на оплату. 

Для этого снова открыть заказ, в нижней части документа щелкнуть по кнопке Печать, а затем 

выбрать Счет на оплату. 



 

Закрыть счет, закрыть документ. 

Теперь на основании заказа оформляется документ оплаты – Платежное поручение входящее. 

 

 

Щелкнуть по кнопке Записать и ОК. 

После оплаты выполняется отгрузка товара. На основании заказа оформляем документ Реализация 

товаров и услуг. Щелкнуть по кнопке Провести (сверху) и по ссылке Ввести счет-фактуру. 



 

Щелкнуть ОК, закрыть документ. 

Закрыть список Заказы покупателей. Открыть журнал Документы контрагентов и убедиться, 

что оформленные документы присутствуют. 

 

4.2 Продажа мебели 
Самостоятельно оформить продажу мебели покупателю ООО «Пинта»: 1 стол, 4 стула и 1 кресло. 

Дата оформления заказа и оплаты 02 апреля, дата отгрузки товара 02 апреля. 



 

Не забудьте на вкладке Дополнительно выбрать подразделение – Отдел оптовых продаж. 

 

 

После оплаты оформить отгрузку товара. 



 

Не забудьте ввести счет-фактуру. 

 

4.3 Продажа оргтехники 

Самостоятельно оформить продажу оргтехники покупателю ООО «Квартет»: 3 системных блока, 3 

монитора, 3 клавиатуры, 3 мыши, 1 принтер, 1 сканер и 3 картриджа. Дата оформления заказа и оплаты 2 

апреля, дата отгрузки товара 2 апреля. 

 

Не забудьте на вкладке Дополнительно выбрать подразделение – Отдел оптовых продаж. 



 

После оплаты оформить отгрузку товара. 

 

Не забудьте ввести счет-фактуру. 

 

5 Возврат товаров 
5.1 Возврат товара покупателем 

Предположим, что покупатель ООО «Квартет» обнаружил производственный дефект и возвращает 

принтер и сканер. 

На основании документа Реализация товаров и услуг оформляем документ Возврат товаров от 

покупателя. 

Устанавливаем дату, используя кнопку Удалить текущий, удалить лишние позиции, оставив только 

принтер и сканер. 



 

Провести документ и щелкнуть ОК. 

На основании этого документа оформляем Платежное поручение исходящее, возвращая деньги за 

дефектные товары. 

 

Щелкнуть ОК. 

5.2 Возврат товара поставщику 
Теперь на основании заказа поставщику ООО «Вист» оформить документ Возврат товаров 
поставщику. 

Ввести дату, удалить лишние позиции, оставив принтер и сканер. Не забудьте установить в колонке Количество 

– 1. 



 

На следующий день поставщик возвращает деньги, поэтому на основании документа Возврат 

товаров поставщику оформляем Платежное поручение входящее. 

 

 

6 Продажа телефонов по мелкооптовым ценам 

Пусть покупатель ООО «Квартет» хочет купить пробную партию телефонов по одной штуке. 

Продажу оформим по мелкооптовой цене. 

Оформляем заказ покупателя. Устанавливаем дату, выбираем контрагента и щелкаем по кнопке 

Цены и валюта. 



 

В поле Тип цен выбираем Мелкооптовая и щелкаем ОК. Используя кнопку Подбор, заполняем 
табличную 

часть. 

 

При выборе Нокиа-77 в окне Подбор в области Запрашивать устанавливаем флажок Характеристика, а 

затем вводим количество, выбрать Нокиа-88, Нокиа-99. 

 

 

Не забудьте на вкладке Дополнительно выбрать подразделение – Отдел оптовых продаж. Щелкнуть ОК. 

Самостоятельно оформить оплату товара и отгрузку со склада. 



 

После оплаты оформить отгрузку товара. 

 

Не забудьте ввести счет-фактуру. 

7 Анализ хозяйственной деятельности 
Самостоятельно посмотреть по отчетам наличие товаров на складе, взаиморасчеты с контрагентами, 

наличие денежных средств. 

 

 

Практическое занятие. Оптовые продажи 

 

8 Работа с комитентом 
Комитент – это поставщик, который передает нам товары на комиссию, мы их продаем, а затем 

отчитываемся перед комитентом, удерживая комиссионное вознаграждение. 

Схема бизнес-процесса: заказ комитенту – поступление товара - продажа товара – отчет 

комитенту – платежное поручение исходящее (возврат непроданных товаров). 

 

8.1 Регистрация комитента 
Зарегистрируем в группе Поставщики нового поставщика-комитента. 



 

Щелкнуть по кнопке Записать и перейти на вкладку Счета и договоры. 

 

Дважды щелкнуть по Основному договору для редактирования. В поле Вид договора раскрыть 

список и выбрать С комитентом, ввести номер и дату, в поле Взаиморасчеты ведутся выбрать По договору в 

целом. 



 

Щелкнуть ОК. В окне Контрагенты тоже щелкнуть ОК. 

 

Заполним Расчетный счет. 

 

Щелкнуть ОК. 

 

Комитент зарегистрирован. Теперь установим тип цен для него. 

 

8.2 Регистрация типа цены комитента 
В меню Справочники выбрать Номенклатура, а затем Типы цен номенклатуры контрагентов. 



 

Щелкнем по кнопке Добавить. 

 

Вводим данные по образцу и щелкаем ОК. 

 

Закроем справочник Типы цен номенклатуры контрагентов. 

 

После установки типа цен уточним договор с комитентом. В группе Поставщики найдем нашего 

комитента. На вкладке Счета и договоры откроем Основной договор. Перейти на вкладку 

Дополнительно. 

 



 

Выбрать Тип цен, в поле Способ расчета выбрать Процент от разности сумм продажи и 

поступления, установить 50%. Щелкнуть ОК. 

В окне Контрагенты щелкнуть ОК. 

8.3 Оформление заказа комитенту 
Пусть комитент предлагает нам на комиссию оптические мыши всего по 120 рублей. Мы, сколько 

сможем, продадим, а остальные вернем. 

В меню Документы выбрать Закупки, а затем Заказы поставщикам. 

 

Щелкнуть по кнопке Добавить. 

 

Установить дату, выбрать контрагента. В области Товары щелкнуть по кнопке Добавить. В 

колонке 

Номенклатура щелкнуть по кнопке с многоточием. 



 

В справочнике Номенклатура раскрыть группу Оргтехника и щелкнуть по кнопке Добавить. 

 

 

Ввести наименование и выбрать единицу хранения остатков. 

 

 

 

 

 

 

 

Выбрать двойным щелчком из справочника мышь оптическую. 

 



 

Ввести количество – 10, а затем цену – 120. На вкладке Дополнительно выбрать подразделение – 

отдел закупок. Щелкнуть Записать и ОК. 

 

8.4 Оформление поступления товаров 

На следующий день комитент доставил заказанный товар – мыши 

оптические. На основании заказа оформляем документ Поступление 

товаров и услуг. 

 

Ввести дату и перейти на вкладку Дополнительно. 



 

Щелкнуть по кнопке Провести (сверху), ввести счет фактуру, 

 

щелкнуть ОК и еще раз ОК. 

Теперь можем продать поступивший товар. 

8.5 Оформление продажи товаров 
Оформим нового покупателя ИП Котов К.К. 



 

Щелкнуть по кнопке Записать и перейти на вкладку Счета и договоры. Дважды щелкнуть по 

Основному договору для редактирования. 

 

Ввести номер и дату договора, в поле Взаиморасчеты ведутся выбрать По договору в целом. 

Перейти на вкладку Дополнительно. 



 

В поле Тип цен выбрать Мелкооптовая, щелкнуть ОК. Еще раз щелкнуть ОК. 

 

Мелкооптовый покупатель зарегистрирован. 

Пусть он пришел 3 апреля и купил за наличные 7 оптических мышей по 250 рублей. Без всяких 

заказов оформляем реализацию с оптового склада. 

В меню Документы, Продажи выбираем Реализации товаров и услуг. 

 

Щелкнуть по кнопке Добавить. 

Ввести дату, выбрать контрагента. Прежде чем добавить мышь оптическую в табличную часть, 

необходимо сделать установку оптовой цены на этот товар. Выбираем Документы, Ценообразование, 

Журнал Ценообразование, находим документ Установка цен номенклатуры на мелкооптовую и оптовую 

цены для оргтехники и добавляем в табличную часть через кнопку Подбор мышь оптическую и 

устанавливаем мелкооптовую цену 250 руб. 



 

Щелкнуть ОК. Вернемся к заполнению документа Реализация товаров и услуг. Щелкнуть по кнопке 

Подбор. 

При подборе ввести количество. 

 

Щелкнуть ОК. 

 



Перейти на вкладку Дополнительно, выбрать подразделение – отдел оптовых продаж, щелкнуть по 

кнопке 

Провести (сверху). Ввести счет-фактуру. 

 

 

Щелкнуть ОК и еще раз ОК. 

Теперь на основании документа реализации оплатить товар – щелкнуть правой кнопкой мыши, выбрать 

На основании, а затем Приходный кассовый ордер. 

 

Проверим наличие денежных средств в основной кассе. 

Видно, что в основной кассе наличность увеличилась на 2065 рублей. Закрыть отчет. 

 

8.6 Отчет комитенту 
На основании заказа комитенту оформляем документ Отчет комитенту о продажах товаров. 



 

Для заполнения табличной части щелкнуть по кнопке Заполнить и выбрать Заполнить 

реализованными по поступлению. 

 

Дважды щелкнуть для выбора. 

Если обработка не работает, то воспользоваться кнопкой Подбор и ввести данные о количестве и 

ценах вручную. 

 

В колонке Цена изменить значение на 250. Поставить флажок Удержать комиссионное 

вознаграждение и щелкнуть по кнопке Записать. 

Используя горизонтальную полосу прокрутки, показать последнюю колонку Документ 

поступления и дважды щелкнуть, затем щелкнуть по кнопке с многоточием. 

 



Выбрать Поступление товаров и услуг, а затем в окне Поступления товаров и услуг дважды 

щелкнуть по документу с контрагентом ООО «Старый свет». 

Щелкнуть по кнопке Провести (сверху) и ввести счет-фактуру. 

 

Щелкнуть ОК. Еще раз щелкнуть ОК. 

Теперь на основании отчета комитенту надо оплатить проданные товары и вернуть непроданные. 

В журнале Документы контрагентов щелкнуть правой кнопкой по Отчету комитенту, в контекстном 

меню выбрать На основании, а затем Платежное поручение исходящее. 

 

Ввести даты, поставить флажок Оплачено и щелкнуть ОК. 

В журнале Документы контрагентов щелкнуть правой кнопкой по Заказ поставщику, в контекстном 

меню выбрать На основании, а затем Возврат товаров поставщику. 



 

Ввести дату и щелкнуть ОК. 

9 Работа с комиссионером 

 

Комиссионер – это покупатель, которому мы передаем товары на комиссию, он их продает, а 

затем отчитывается перед нами, удерживая комиссионное вознаграждение. 

Схема бизнес-процесса: заказ комиссионера – реализация товара - продажа товара комиссионером – 

отчет комиссионера – платежное поручение входящее (возврат непроданного товара). 

 

9.1 Регистрация комиссионера 
Зарегистрируем в группе Покупатели нового покупателя-комиссионера. 

 

Щелкнуть по кнопке Записать и перейти на вкладку Счета и договоры. 



 

Добавляем Банковский счет. Нажимаем кнопку Добавить и заполняем по образцу. 

 



Щелкнуть Записать, ОК. 

Теперь дважды щелкнуть по Основному договору для редактирования. 

 

В поле Вид договора раскрыть список и выбрать С комиссионером, ввести номер и дату, в 
поле 

Взаиморасчеты ведутся выбрать По договору в целом. Перейти на вкладку Дополнительно. 

 

В поле Тип цен выбрать Мелкооптовая, в поле Способ расчета выбрать Процент от разности сумм 

продажи и поступления, щелкнуть ОК. 

 



Комиссионер зарегистрирован. 

 

9.2 Заказ комиссионера и передача товара на комиссию 
Пусть комиссионер заказывает оргтехнику. В меню Документы выбрать Продажи, а затем 

Заказы покупателей. 

В списке Заказы покупателей щелкнуть по кнопке Добавить. 

Используя кнопку Подбор, заполнить табличную часть по 

образцу. 

 

 

На вкладке Дополнительно выбрать подразделение, щелкнуть по кнопке Записать 

и ОК. На основании заказа покупателя оформить отгрузку товара. 

 

Щелкнуть по кнопке ОК. 

 

9.3 Отчет комиссионера 

Пусть комиссионер продал товары за исключением сканера и 2 картриджей. На основании 

документа реализации оформляем Отчет комиссионера о продажах. 



 

В документе ввести дату, поставить флажок Удержать комиссионное вознаграждение, удалить из 

табличной части сканер, изменить количество для картриджей, изменить значения в колонке Цена – это 

цены продажи комиссионером (в колонке Цена передачи – это наша мелкооптовая цена). 

На вкладке Дополнительно поставить входящий номер документа №1 от 03 апреля. Щелкнуть по 

кнопке 

Провести (сверху). Ввести счет-фактуру на товар. 

  

Ввести счет-фактуру на вознаграждение. 

В счет - фактурах щелкнуть ОК. В отчете комиссионера щелкнуть ОК. 

На основании отчета комиссионера оформить Платежное поручение входящее. 
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Ввести даты, входящий номер, флажок Оплачено, щелкнуть ОК. 

На основании заказа покупателя оформить возврат непроданных товаров. 

 

Ввести дату, удалить из табличной части проданные товары. Щелкнуть ОК. Нами 

рассмотрена работа с комиссионером. 

 

 

Типовые темы рефератов 

1.Нормативно-правовое регулирование организации бухгалтерского учета 

торговых операций 

2.Инвентаризация товаров 

3.Учетные цены товаров 

4.Счета для учета товаров 

5.Направления совершенствования бухгалтерского учета в торговых организациях 

6.Особенности бухгалтерского учета в торговле 

7.Описание интерфейса и перечня «горячих» клавиш программы 1С: Управление 

торговлей 11.  
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8. Программные средства автоматизации учета товаров 

 

Типовые тесты/задания 

УК-1 

 

1. Основными способами хранения товаров являются партионный, сортовой и 

по наименованиям  
2. Расходы, связанные со сбытом продукции коммерческие 

3. Счет 42 'Торговая наценка' используется в учете у организаций розничной торговли 

4. Для учета поступления и движения тары на предприятиях торговли используется счет 

41, специальный субсчет 
5. Реализация товаров регулируется договорами купли-продажи, поставки, комиссии 

6. Оптовый товарооборот - это стоимость проданных юридическим лицам для 

последующей перепродажи, переработки или производственного потребления 
товаров 

7. В состав розничного товарооборота включается стоимость товаров, проданных 

покупателю для конечного использования, не связанного с предпринимательской 

деятельностью 
8. Товарный отчет в организациях розничной торговли составляется материально-

ответственным лицом на основании первичных документов по приходу и расходу 

товаров 

9. Естественная убыль товаров списывается в пределах установленных норм, но не 

более суммы недостачи, выявленной при инвентаризации  
10. Торговля - то вид предпринимательской деятельности, связанный с куплей-продажей 

товаров 

11. Товарно-транспортные накладные -первичные документы по поступлению товаров  

12. Поступившие товары должны быть оприходованы в день поступления 

13. Торговля товарами и оказание услуг покупателям для личного, семейного, домашнего 

использования, не связанного с предпринимательской деятельностью розничная торговля 

14. Торговля товарами с последующей их перепродажей или профессиональным 

использованием оптовая торговля  

15. Фактически продажная цена, включающая торговую наценку, налог на добавленную 

стоимость, акциз розничная цена 

16. Торговый объект - это стационарные имущественные комплексы, используемые 

торговыми организациями для осуществления торговой деятельности 
17. Документ, который является основанием для предъявления претензий по недостаче 

товаров транспортной организации коммерческий акт 

18. Оптовый товарооборот - это стоимость проданных юридическим лицам для 

последующей перепродажи, переработки или производственного потребления 

товаров 

19.Каждая вновь поступившая партия товаров по одному транспортному документу 

хранится отдельно от ранее поступивших товаров при партионном способе хранения 

20. Каждый вновь поступивший товар присоединяется к имеющимся товарам того 

же наименования и сорта при сортовом способе хранения 

 

 

ПК-1 

 

1.Какой бухгалтерской проводкой приходуются товары, полученные от поставщика: 
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Д41    К 60 

2. Начисление заработной платы персоналу, занятому продажей продукции отражается 

бухгалтерской записью: 

Д 44 «Расходы на продажу» К 70 «Расчеты с персоналом по оплате труда» 

3.Выявляется результат от продажи товаров (прибыль): 

Д 90   К 99 
4. Поступление товаров в бухгалтерском учете торговых организаций отражается: 

по дебету счета 41 
5. Товары, принятые на ответственное хранение, учитываются на счете: 

002 
6. Зачисление выручки на расчетный счет организации, использующей услуги 

инкассаторских служб, отражается записью: 

Дебет 51 кредит 57 
7. Отражение сумм НДС по оприходованному товару отражается записью: 

Д ебет 19 кредит 60 

8. Приняты к учету товары, полученные от поставщиков (учет ведется по покупным 

ценам, общий режим налогообложения): 

Дт 41,19 Кт 60 

9. Выбытие товаров из организации отражается по: 

 по кредиту счета 41 

10. Начисление торговой наценки на поступивший товар отражается записью: 

Дт 41 Кт 42 

11. Начислена зарплата работникам магазина: 

Д 44 К 70 

12. Недостача товаров, выявленная при инвентаризации отражается записью: 

Дт 94 Кт 41 

13. Магазином проданы товары за наличный расчет: 

Д 50 К 90; Д 90 К 41 

14. Приобретение товаров через подотчетных лиц оформляется записью: 

Дт 41 Кт 71 

15. Погашение задолженности перед поставщиком безналичным путем оформляется 

бухгалтерской записью: 

Дт 60 Кт 51 

16. Предъявление претензии поставщику отражается бухгалтерской проводкой: 

Дт 76/2 Кт 60 

17. Списание недостачи товаров за счет виновных лиц, производится бухгалтерской 

проводкой: 

Дт 73/2 Кт 94 
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Рабочая программа дисциплины Учет в производстве и торговле в 1С составлена в 

соответствии с требованиями ФГОС ВО по направлению подготовки 38.03.01 Экономика, 

утвержденного приказом Министерства образования и науки Российской Федерации от 

«12»августа 2020 г. №954. 

 

 

 

Программу составили: 

1. __к.э.н., доцент_Точиева Лида Курейшовна__________________________________ 

                                  (Ф.И.О.,должность,подпись) 

 
 

Программа одобрена Учебно-методической комиссией факультета экономики и 

управления протокол №9  от «20» мая 2026 г. 

 

 

Программа одобрена на заседании УС факультета 

протокол №11 от «25» мая 2026 г. 

 


